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111 \\ TENDENCIAS EN TIENDAS
=|| Y COMERCIO MINORISTA
6&’ PARA 2024

( Tendencias clave: '

Tiendas como incubadoras: Los consumidores buscan
co-creacion, tiendas con espacios para innovacion, con
estudios para crear contenido y eventos comunitarios.

Integracion online-offline: Se espera una experiencia de
compra con automatizaciéon, realidad aumentada,
pantallas interactivas y espejos inteligentes

Retorno de las tiendas insignia: Buscan experiencias
sensoriales y acogedoras. Las marcas de lujo apuestan
por la distribucion directa al consumidor.

Tiendas especializadas: Se enfocan en categorias
especificas, productos clasicos o grupos demograficos.

(Otros formatos emergentes: ’

+ Tiendas con una misioén social o ambiental.
e Uso del color para generar impacto emocional.
 Implementacion de herramientas de IA

( Las tiendas fisicas deben: )

e Alinearse con los valores de los consumidores.
Ofrecer experiencias Unicas y personalizadas.
Integrar la tecnologia a la perfeccion.
Adaptarse a las nuevas necesidades del
mercado.

( Conclusiones: b

e Las tiendas especializadas y las tiendas insignia son
dos formatos con gran potencial de crecimiento.

e La tecnologia juega un papel fundamental en la
experiencia de compra del futuro.

e Las tiendas fisicas deben reinventarse para seguir
siendo relevantes en el mercado omnicanal.



https://www.wgsn.com/es/blogs/tendencias-en-tiendas-y-comercio-minorista-para-2024

Actualidad Economia Sintesis Informativa Eventos

Producto interno bruto (PIB)

El PIB permite conocer la evolucion de la actividad econdémica a traves de los
afos. Se compone de actividades: primarias, secundarias y terciarias.

a) Producto Interno Bruto (PIB) Nacional por Sectores

La economia mexicana crecié 2.46% anual en el cuarto trimestre de 2023, de
manera particular las actividades secundarias crecieron 2.84% con respecto al
mismo periodo de 2022.

PIB Nacional por Sectores (millones de pesos) / Var. % Anual
(Tercer trimestre 2012-2023)
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b) Producto Interno Bruto (PIB) de la Fabricaciéon de Calzado
Nacional

A nivel nacional, la fabricacién de calzado presentd una variacion
anual negativa de 7.44%.

PIB Nacional - Curtido y acabado de cuero y piel, y fabricacion de

35,000 productos de cuero, piel y materiales suceddneos 100.00
Millones de pesos
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Fabricacién de otros productos de cuero, piel y materiales sucedaneos

Fuente: Elaborado por PROSPECTA con datos de INEGI / BIE



FERIAS: Reconocen autoridades historia del Salén de la Piel y el
Calzado de Sapica

Sapica celebra la edicidon 90, conmemorando su 50
aniversario, en la inauguracion, autoridades municipales y
estatales reconocieron la importancia histérica de esta
industria y su impacto en el desarrollo de la region.

Nota completa aqui

Zapateros mexicanos piden ayuda a Economia para cerrar

el paso al calzado chino DL LSS

Mauricio Battaglia, presidente de la Camara de la Industria
del Calzado del Estado de Guanajuato (CICEG), ha
destacado la imposibilidad de competir con calzado que
no esta sujeto al pago de impuestos.

Nota completa aqui

INNOVACION: Proyecto READ: innovador sistema electrénico de
recoleccién de energia integrado en el calzado

El objetivo principal del proyecto es el desarrollo de un
innovador sistema electréonico de recoleccion de energia
integrado en el sector calzado.

Nota completa aqui

Mas de un 54% de la poblacion mexicana adquirid bienes o \ -
servicios en linea, durante 2023, solamente el primer p

semestre de ese ano las ventas por ese canal tuvieron un \ QN
crecimiento del 23%. ‘/ '
Nota completa aqui *

DISENO: Los zapatos mas locos de la Semana de la Moda de Paris
Otono 2024

Desde tacones inspirados en cascos hasta zapatillas
infladas, los diseniadores hicieron todo lo posible para
crear calzado llamativo.

Nota completa aqui

INTERNACIONAL: Se avecinan tiempos dificiles para los zapateros
alemanes

Los fabricantes alemanes de calzado se enfrentan a un
2024 desafiante, dice HDS/L, destacando solo
nominalmente mayores ventas en 2023 y pérdidas en
importaciones, especialmente en la segunda mitad del
ano.

Nota completa aqui



https://www.sdpnoticias.com/estados/reconocen-autoridades-historia-del-salon-de-la-piel-y-el-calzado-de-sapica/
https://expansion.mx/empresas/2024/03/07/zapateros-mexicanos-piden-ayuda-por-calzado-chino
https://www.ecoticias.com/energias-renovables/proyecto-read-energia
https://thefoodtech.com/marketing/e-commerce-en-mexico-sigue-con-buenos-numeros/
https://footwearnews.com/shoes/womens-footwear/craziest-shoes-paris-fashion-week-fall-2024-1203597644/
https://www.worldfootwear.com/news/tough-times-ahead-for-german-shoemakers/9625.html
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Encuentro entre empresarios MAS RENTABLE? ALTERNATIVAS
><|APIMEX é?x\ﬁ‘é Participa en el Curso para la optimizacién,

CALCULO i S
DE COSTOS

Objetivo: Determinar de manera el costo del producto, su precio de
venta y punto de equilibrio, para lograr una eficiencia financiera SPEAKERS

Construye tu
presencia digital,
conecta e innova

Ing. Selene Diez Reyes

&14 marzo

S Mudt gy & ing. Marco Ant TEMARIO:
ing. Marco onio S
Instalaciones de CICEG Romero Gonzilez,

Duracion total: 4 horas consultor CEVEM

. mnarco dal pmc e dc la ans gla eléctrica en tarifa horaria

Registro sin costo

(%) 14 de marzo

o O5:30PM — TEMARIO —

1. Elementos a considerar para el costo del producto.
2. Costeo mediante la restriccion de produccion
:E Throughput
© 3. Punto de equilibrio y margen de contribucién.
4. Simulador de rentabilidad para la mezcla de estilos.

812

m Socios $850 + IVA - Socios: $750 + IVA
Costo General $1,105 + IVA Publico en General: $975 + IVA

@ Work Shop Lab
APIMEX

‘s Networking cocktail %

o Evento patrocinado por:
BHENQXI;IO " 19 de Marzo 9:00 AM - 1:00 PM Camara de Calzado (CICEG)
& Rocio Alvarez
(3 rocio.alvarez@cevem.org.mx
& 152-9000 Ext. 9039

. Mas informacion aqui . Mas informacion aqui

@® CentricSoftware:

3 . Descubre si el crecimiento
Créditos i ; podria ser tu siguiente
revolventes para : ) gran desafio.

importadores.
Ve cémo lo hizo CROCS.

VE EL VIDEO

FINTECH: Acelera el crecimiento TECH: (Te imaginas reducir el

de tu negocio de importaciones tiempo de lanzamiento de tus
proximas colecciones hasta un
50%?

Contactanos Cémara
prospecTo X f & del Calzado
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https://www.finkargo.com/?utm_source=aliados&utm_medium=digital&utm_campaign=sapica&utm_term=banners
https://www.centricsoftware.com/es/blog/que-es-un-plm/?utm_source=Pardot_Email&utm_medium=Email&utm_term=AFA_23Q1_Digital_Engagement&utm_content=Regional_Website_Landing_Page_EN&utm_campaign=23Q1_MX_CAM_AFA_%E2%80%8BCICEG
https://www.prospecta.mx/
https://www.ciceg.org/
https://www.facebook.com/cicegGTO
https://twitter.com/i/flow/login?redirect_after_login=%2FcicegGTO
https://www.instagram.com/ciceggto/
https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSfXLM8v6fq_mRRMFdp8a0E_OWBk1EgszZe4czQuc1eeHZ5Btg/viewform
https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSfy0h7C5dNYpbAD3wZmWH9aznF_8gLL4Zx3nuVpvtVhdEJV2g/viewform
https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLScN1B_31HTxs6YVRxRWG_LQjwUbfx9vOR7IYa1ZuTFHRIx89g/viewform
https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSfXLM8v6fq_mRRMFdp8a0E_OWBk1EgszZe4czQuc1eeHZ5Btg/viewform
https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSfy0h7C5dNYpbAD3wZmWH9aznF_8gLL4Zx3nuVpvtVhdEJV2g/viewform
https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLScN1B_31HTxs6YVRxRWG_LQjwUbfx9vOR7IYa1ZuTFHRIx89g/viewform
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