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En el siguiente apartado, se realiza un breve andlisis del perfil comercial de México, asi como una descripcion de los mercados atractivos
para la exportacion y el comportamiento de sus importaciones de productos de calzado?, todo ello de acuerdo con informacion
disponible de las variables sefialadas en la entrega anterior y conjuntando informacion de fuentes como ProMéxico, APICCAPS
estadisticas a nivel pais de la Organizacion Mundial del Comercio y de UNCOMTRADE

México

A. Perfil comercial

MEXICO
Indicadores basicos Valor
Poblacién (millones, 2012) 117
PIB (millones precios actuales US$, 2012) 1178126 Lo . ') . , .
PIB per cpita (U5, 2012) 10247 Durante 2012 México tuvo una balanza comercial deficitaria; el PIB per capita fue de
Balanza comercial (millones USS) -9835 US$10,247 y un flujo comercial per capita de US$6,048.
Comercio per capita (USs, 2010-2012) 6048
zme'”_" " broporcion del MB(2010-2012)  °A0 H mayor porcentaje de las exportaciones son del sector econémico manufacturero,
mercio de bienes Valor . L. . ~ .y .
Exportacién debienes (millones USS, 2012) 370 643 segwdo de los pI‘OdUCtOS energeticos y mineros, y una peguena proporcion se refiere a
Importacién de bienes (millones US$, 2012) 380 477 pI‘OdUCtOS ang'CO|aS.
Hujo comerdal por sector econémico (2012) (%d(lazleotal) (%dg?tpotaj)
Productos agricolas 6.2 7.3
Productos de energéticos y mineros 17.8 11.6
Manufacturas 727 78.2

N

1 Se omiten los mercados en los que actualmente México ya cuenta con presencia y que forman parte de sus principales destinos para el calzado de exportacion. s
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B. Comportamiento comercial del calzado

Industriadel Calzado 2012

Valor Cantidad Precio

e oy Mot Sy s

Exportaciones 530 25 24 27 21.69

Importaciones 813 25 76 34 10.74
Produccion 244 9
Consumo 296 12
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Oportunidades de Negocio para el Sector Calzado

En el 2012 la industria del calzado en México alcanz6 un nivel de produccion de 244
millones de pares, sus exportaciones representaron alrededor del 10% de su
produccion y el precio promedio por par exportado fue de $21.69 ddlares.

Entre 2010 y 2012, el comportamiento de las exportaciones de México por tipo de
calzado ha sido muy regular y constante en su composicion. Los principales tipos de
calzado de exportacion son: Caucho y sintético y calzado de Fiel. Al hacer un andlisis
del afio 2012, el calzado manufacturado con piel representd el mayor porcentaje de
sus exportaciones con el 41%, seguido del calzado de caucho y sintético con el 38%.

Son esos dos tipos de productos en los que México destaca, y a nivel internacional
principalmente el calzado de piel, por lo éste pudiera representar una fortaleza para
introducirse en los mercados potenciales y darse a conocer como una opcion factible
en productos de calzado de calidad.
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3. MERCADOS POTENCIALES PARA EXPORTACION DE CALZADO MEXICANO

3.1 CHILE

A. Perfil comercial

CHILE
Indicadores bésicos Valor
Poblacién (millones, 2012) 175
PIB (millones precios actuales US$, 2012) 269 869
PIBper cépita (US$, 2012) 15 410
Balanza comercial (millones US$) -1191
Comercio per capita (US$, 2010-2012) 9843
Comercio como proporcién del PIB(2010-2012) 69.2
CGomerdo de bienes Valor
Exportacion de bienes (millones USS, 2012) 78 277
Importacién de bienes (millones US$, 2012) 79 468
Hujo comerdal por sector econémico (2012) % dslxtpot a) (%dIeTtpotaI)
Productos agricolas 24.2 8.0
Productos de energéticos y mineros 60.4 24.4
Manufacturas 13.3 67.5

B. Comportamiento comercial del calzado

Industriadel Calzado 2012

Vaor Cantidad Precio

T M S s

Bxportaciones 116 45 11 39 10.92

Importaciones 1016 21 9% 26 10.79
Produccion 10 50
Consumo 94 36

Oportunidades de Negocio para el Sector Calzado

En el 2012, Chile registré una balanza comercial deficitaria, generé un PIB per capita
de US$15,410 y un flujo comercial per capita de US$9,843. H comercio internacional
representa el 69.2% del PIB.

Las importaciones que realiza son principalmente de productos manufacturerosy de
productos energéticos y mineros. Su principal actividad de exportacién es la
produccién de energéticos y la mineria.

En 2012, Chile logré una produccion de 10 millones de pares, aunque de acuerdo con
informacion de APIGCAPS se exportaron 11 millones. H consumo que se tuvo fue
similar a la cantidad de pares importados, y el precio promedio de importacion fue
de $10.79 dolares por par.
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3.2 COLOMBIA

A. Perfil comercial

COLOMBIA

Indicadores bésicos

Poblacién (millones, 2012)

PIB (millones precios actuales US$, 2012)

PIB per capita (US$, 2012)

Balanza comercial (millones USH)

Comercio per capita (US$, 2010-2012)
Gomercio como proporcién del PIB(2010-2012)

Valor

477
369 606
7 855
1014
2480
35.3

Gomerdo de bienes

Valor

Exportacion de bienes (millones US$, 2012)
Importaci6n de bienes (millones US$, 2012)

60 125
59111

Aujo comerdal por sector econémico (2012)

Exp
(%del total)

Imp
(%del total)

Productos agricolas
Productos de energéticos y mineros
Manufacturas

11.0
66.7
17.3

10.8
11.2
76.1

Oportunidades de Negocio para el Sector Calzado

La importacion de calzado es principalmente de Caucho y sintético, seguido en
proporciones similares por el de piel y el textil. En 2012, la importacion de calzado de
Caucho y sintético represento el 49%del total, sequido del de piel que represento el
23% y del textil con un 22%.

De acuerdo con ProMeéxico, existen oportunidades para comercializar 7 tipos de
fracciones arancelarias con Chile y el monto total del mercado asciende a 366
millones de dolares. Las fracciones con las cuales México puede entrar a competir en
ese mercado son: 6403-calzado con parte superior de piel y 6404-calzado con parte
superior de materiales textiles.

En 2012, Colombia tuvo una balanza comercial positiva; el PIB per capita ascendio a
los US$7,855 y un comercio per capita durante el 2010-2012 de US$2,480. H
comercio internacional como proporcion del PIB fue del 35.3%.

Qus exportaciones principalmente son productos energéticos y mineros, seguido de
los manufacturados. La importacion es principaimente de productos
manufacturados.
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Indugtriadel Calzado 2012

Valor Cantidad Precio
Millones  Ranking ~ Millonesde  Ranking .
Precio U
US$ mundia pares  mundid ecioUS
Exportaciones 9 83 0.5 91 19.69
Importaciones 206 50 4 60 4.72
Produccion 79 18
Consumo 122 28
Impartacicnes partipa de cekado
5
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Oportunidades de Negocio para el Sector Calzado

Colombia no se distingue por ser un gran productor de calzado, es principalmente
importador de calzado. En 2012, import6 la cantidad de 44 millones pares, con un
precio promedio de $4.72 dolares por par.

Golombia importa principalmente calzado de Caucho y sintético, y en menores
porcentajes, calzado textil y de piel. Durante el 2012, la importacion de calzado de
caucho y sintético represento el 75% del total y del calzado textil fue del 14% del total
importado.

H valor total de la oportunidad de negocios con Colombia es de alrededor de los 216
millones de ddlares. Las fracciones arancelarias que resultan atractivas son cinco,
principalmente recaen en la 6403-calzado con parte superior de piel y la 6404-calzado
con parte superior de material textil.
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3.3 PERU

A. Perfil comercial

PERU

Indicadores bésicos

Poblacién (millones, 2012)

PIB (millones precios actuales US$, 2012)
PIBper capita (US$, 2012)

Balanza comercial (millones USH)
Comercio per capita (US, 2010-2012)

Comercio como proporcion del PIB(2010-2012)

Valor
30.0
203 790
6530
3954
3003
49.2

Qomerdio de bienes

Valor

Exportacion de bienes (millones US$, 2012)
Importaci6n de bienes (millones US$, 2012)

46 228
42274

Hujo comerdial por sector econémico (2012)

Exp
(Y%del total)

Imp
(%del tota)

Productos agricolas
Productos de energéticos y mineros
Manufacturas

16.8
50.2
115

113
153
732

La balanza comercial de Peru durante el 2012 fue superavitaria; alcanzé un PIB per
capita de $6,530 ddlares y un comercio per capita de $3,003 ddlares; su intercambio
comercial como proporcion del PIB, entre 2010-2012, fue del 49.2%.

Q1 vocacion exportadora es principalmente de productos energéticos y mineros, en
tanto que las importaciones que realiza son de manufacturas y productos energéticos y
mineros.

B. Comportamiento comercial del calzado

Industriadel Calzado 2012

Valor Cantidad Precio
o ey Mo e s
Exportaciones 15 75 1 79 15.67
Importaciones 253 48 63 4 7.77
Produccién 42 26
Consumo 74 43

Oportunidades de Negocio para el Sector Calzado

Peru genera un fuerte déficit comercial en productos de calzado, ya que, durante
2012, import6 74 millones de pares y exporté solamente 1 millon. El precio promedio
de sus importaciones fue de $7.77 dolares por par y su produccion en 2012 fue de 42
millones de pares.

La importacion de calzado por parte de Peru principalmente se enfoca en productos
de Caucho y sintético, y en menor medida, le sigue el calzado textil y el de piel. En
2012, el 57%de sus importaciones de calzado fueron del tipo de caucho y sintético,
seguido del calzado textil que represento el 26%.
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Impartacion=s por iga de calzada

H valor total del mercado potencial para los productos de calzado es de $126

- millones de ddlares. La relativa cercania con el pais Sudamericano otorga una ventaja
e a México para ingresar con productos de calidad al mercado local, tomando en
cuenta que los principales socios comerciales de Per, en importacion, son paises
o asiticos.
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3.4 HONG KONG

A. Perfil comercial

HONG KONG Hong Kong muestra que durante el 2012 gener6 un déficit comercial alto. ES una region
';,’:;i‘i:’;:s(:ﬁz; 2012) vabr con un ingreso per cépita anual de US$36,667 y un comercio per capita de US$146,092.
PIB (mil lones precios actuales US$, 2012) 263 259 Qi flujo comercial principalmente esta enfocado en la exportacion e importacion de
PIB per capita (LS5, 2012) 36007 productos manufacturados.
Balanza comercial (millones US$) - 60579
Comercio per capita (USs, 2010-2012) 146 092 L. ., i . ., ;
Comercio como proporcion del PIB(2010-2012) 4191 Cuenta con una participacion del comercio exterior en relacion con su PIB de mas del
Gomerdo de bienes Valor 400%
Exportacion de bienes (millones US$, 2012) 492 907
Importacién de bienes (millones US$, 2012) 553 486
Hujo comerdal por sector econémico (2012) (%dtlezlxtpotal) (%dleTfotaI)
Productos agricolas 1.9 45
Productos de energéticos y mineros 2.0 4.7
Manufacturas 85.9 81.9
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B. Comportamiento comercial del calzado

Industriadel Cizado 2012

Valor Cantidad Precio

Millones  Ranking ~ Millonesde  Ranking

US§  mundid pares  mundid PrecoU%
Boportaciones 4848 4 34 3 15.46
Importaciones 4569 7 383 7 11.92
Produccion 1 103
Consumo 1 4

Impartack:nes por tpo dacalzade
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Oportunidades de Negocio para el Sector Calzado

Hong Kong principalmente sirve como plataforma de re-exportacion de China, por lo
gue en 2012, registro exportaciones por 314 millones de pares, lo que contrastaria si
se considera que su produccion de calzado es de apenas 1 millon de pares en el afio.

La importacion de calzado alcanzo los 383 millones de pares a un precio promedio de
$11.92 dolares por par.

El comportamiento de las importaciones de calzado de Hong Kong ha sido muy similar
en el periodo 2010-2012, concentrado su volumen en calzado de piel, de caucho y

sintético. En 2012, el 43% de su importacion fue calzado de piel, 36% de caucho y
sintético y un 17% de textil.

Existen 7 fracciones arancelarias en las cuales existen oportunidades de negocio, que
se engloban en la 6403-calzado con parte superior de piel y la 6404-calzado con parte
superior de materiales de textil, por un monto de 756 millones de ddlares.
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I
3.5 COREA DEL SUR
A. Perfil comercial
COREA DEL SUR
Indicadores basicos Valor
Poblacién (millones, 2012) 50.0
PIB (millones precios actuales US$, 2012) 1129598
PIBper capita (US5, 2012) 2 Corea del Sur en 2012 registré un superavit comercial de $26 mil millones de ddlares,
Balanza comercial (millones US$) 26 068 L. . ) : ) o B}
Comercio per capita (US5, 2010-2012) 2421 el PIB per capita fue de $23 mil dolaresy el comercio exterior per capita alcanzo los
Qomercio como proporcion del PIB(2010-2012) 1109 $24 mil dolares. H flujo total de comercio represento el 111%del PIB, en el periodo
CGomerdo de bienes Valor 2010-2012. Las exportaciones, en su mayor porcentaje, son de productos
i6 i i 547 870 . . L.
Exportacin de bienes (millones USS, 2012) manufacturados (84.4%) y sus importaciones corresponden a productos energeéticos
Importacién de bienes (millones US$, 2012) 519 584 .
, , _ Bxp mp y mineros (43.7%) y manufacturados (49.5%).
Hujo comerdial por sector econémico (2012) (del total)  (%del total)
Productos agricolas 2.3 6.4
Productos de energéticos y mineros 12.6 437
Manufacturas 84.4 495

B. Comportamiento comercial del calzado

Industriadel Calzado 2012 La industria del calzado en Corea registré el siguiente comportamiento en 2012:
alcanzd una cifra de exportacion de calzado de 10 millones de pares, su
importacién fue de 130 millones de pares, a un precio promedio de $12.89

Valor Cantidad Precio

Millones  Ranking ~ Millonesde Ranking
US$ mundia pares  mundia

PrecoUSS  ddlares, por par.

Bportaciones 157 31 10 4 LI B el periodo 2010-2012, mostré un comportamiento, en cuanto a importacion
Importaciones 1680 13 130 19 128 de calzado, muy volatil. En 2012, importé principalmente calzado textil que
Producci6n 30 31 representd el 41%, seguido del de caucho y sintético con el 35% y calzado de piel =
Consumo 150 2 con el 20% del total. (@)
|
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A. Perfil comercial
AUSTRALIA
Indicadores bésicos Valor
Poblaciéon (millones, 2012) 22.6
PIB (millones precios actuales US$, 2012) 1532408
PIBper capita (US, 2012) 67723
Balanza comercial (millones USH) -4517
Comercio per capita (USh, 2010-2012) 26 677
CGomercio como proporcion del PIB(2010-2012) 44.1
Comerdo de bienes Valor
Exportacion de bienes (millones US$, 2012) 256 423
Importaci6n de bienes (millones US$, 2012) 260 940
. . P Exp Imp
Hujo comerdal por sector econémico (2012) (%del total)  (%del total)
Productos agricolas 15.0 5.6
Productos de energéticos y mineros 62.5 18.4
Manufacturas 12.3 71.0

Oportunidades de Negocio para el Sector Calzado

De acuerdo con informacion de la oficina ProMéxico, las fracciones 6403 y 6404
muestran oportunidades de negocio para el calzado nacional por un monto total de

$354 millones de dolares.

Australia en 2012 present6 una balanza comercial deficitaria, alcanzd un ingreso per
capita de USP67,723 y un flujo comercial per capita de US$26,677. Se enfoca en
exportar principalmente productos energéticos y mineros (62.5%) y sus importaciones
son principalmente de manufacturas (71%).

El porcentaje que representa el comercio exterior en relacién con su PIB fue del 44.1%,
esto durante el 2012.

rII
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I
B. Comportamiento comercial del calzado
Industriadel Calzado 2012
Vlor Cantidad Peco  Australia produce y exporta una cantidad muy pequefia de calzado, y 2 de cada 3 pares

Millones ~ Renking ~ Millonesde Ranking

redouss  de calzado que produce son exportados. En 2012, importd la cantidad de 144 millones
US§  mundia paes  mundia

de pares, a un precio promedio de $10.42 ddlares.

Bxportaciones 50 58 2 66 21.36

Importaciones 1500 15 144 18 104  Enellapso de 2010 a 2012, Australia ha mantenido un comportamiento muy constante
Produccidn 3 74 en su flujo comercial de importacién. El tipo de calzado que principalmente importa es
Consumo 145 3 de caucho y sintético, el cual en 2012 represento el 43%, seguido del textil con el 28%

y del de piel con el 25%, en el mismo afio.

Impartacion=s por tipo de calzado

De acuerdo con informacion de ProMéxico, existen 7 fracciones arancelarias en las
cuales existe oportunidad de ampliar el mercado de exportacion. Al igual que en los
casos anteriores, las fracciones arancelarias con oportunidades de negocio son la 6403
y 6404, por un monto de 756 millones de doélares.
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I—
3.8 ALEMANIA
A. Perfil comercial
ALEMANIA
Indicadores basicos Valor i A i . .
Poblacion (millones, 2012) 818 En 2012, Alemania alcanzd un superavit comercial por méas de $241 mil millones de
e e dolares; el ingreso per capita promedio de superior a los $41 mil délares anuales y el
per cépita , . . ' .

Balanza comercial (millones USS) 241 866 flujo comercial representa el 94.7%, en relacién con el PIB.
Comercio per cépita (USh, 2010-2012) 39883 i o . .
Comercio como proporcién del PIB(20102012) 947 Es un pais que exporta principalmente productos manufacturados, e importa de igual
Comerdo de bienes Valor forma productos manufacturados, en un 69% del total de sus importaciones. El comercio
Exportacion de bienes (millones USK, 2012) - 1405098 internacional es casi del mismo tamafio que su PIB.
Importacion de bienes (millones USS, 2012) 1163 230

’ : - Exp Imp

Hujo comerdial por sector econémico (2012) (%del total)  (%del total)
Productos agricolas 6.5 9.5
Productos de energéticos y mineros 6.1 19.7
Manufacturas 85.1 68.8
B. Comportamiento comercial del calzado
Industriadel Calzado 2012 Durante 2012, tuvo una produccién de 26 millones de pares, y una exportacion de 176
Vaor Cantidad mao  Millones, por lo que se sugiere sea por motivos de re-exportacion. Sus importaciones de
NilonesRing Wiloresde fenng calzado fueron por un volumen de 540 millones de paresy un precio promedio de $14.95
USS  mundia pares  mundia délares.
Ecportaciones 3860 6 176 7 21.93 L . . . . .
- s ) o0 . " Los principalestipos de calzado que importa Alemania, son de caucho y sintético, piel y
mportaciones . . . Ly , .

P ) textil. En 2012, el calzado de caucho y sintético represent6 el 35% el de piel fue el 29%
Producitn o y el textil representd el 27% del flujo total que ingreso al pais. o
Constmo "9 W
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Oportunidades de Negocio para el Sector Calzado

Son gete las fracciones arancelarias que la oficina de ProMéxico detecté como
mercados atractivos para la exportacion de calzado, ellas dentro de las fracciones 6403

y 6404. H monto total potencial del mercado de calzado en Alemania es de $1,445
millones de ddlares.
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