REPORTE DE INTELIGENCIA COMPETITIVA

Oportunidades de Negocio para el Sector Calzado

32, Parte




REPORTE DE INTELIGENCIA COMPETITIVA: Oportunidades de Negocio para el Sector Calzado 32. Parte

3.8 Reino Unido

A. Perfil comercial

RENO UNIDO

Indicadores basicos Valor

Poblacion (millones, 2012) 63.2
PIB (millones precios actuales US$, 2012) 2471784
PIB per capita (US$, 2012) 38589
Balanza comercial (millones US$) -217 770
Comercio per capita (USs, 2010-2012) 24297
Comercio como proporcion del PIB(2010-2012) 63.2
Comerdo de bienes Valor

Exportacion de bienes (millones US$, 2012) 472793
Importacién de bienes (millones US, 2012) 690 563

Hujo comerdal por sector econémico (2012) Exp Imp

(%del total)  (%del total)

Productos agricolas 71 10.0
Productos de energéticos y mineros 18.1 17.3
Manufacturas 713 63.4

B. Comportamiento comercial del calzado

Indugtriadel Calzado 2012
Velor Cantidad Precio
" T Mo s
Exportaciones 1580 3 115 3 13712
Importaciones 5979 4 574 3 1042
Produccion 0 121
(Consumo 459 7

Oportunidades de Negocio para el Sector Calzado

Reino Unido, una de las economias mas desarrolladas del orbe, en 2012 tuvo un déficit
comercial de mas de 217 mil millones de dodlares. H PIB per capita es de USH38, 589y
un comercio per capita de US$24,297; el flujo comercial total representa el 63.2%de
su PIB.

Reino Unido exporta principalmente manufacturas, en un 71.3% y sus importaciones
en manufacturas representan el 63.4% del total.

Reino Unido tiene uno de los déficits comerciales en calzado més altos del mundo, sus
importaciones en 2012 alcanzaron los 574 millones de paresy el precio promedio de
par importado fue de 10.42 délares.
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Inpartaciones por tipe de catrado El principal tipo de calzado que se importa en Reino Unido es el de caucho y sintético,
seguido en proporciones muy similares el de piel y el de textil. En 2012, la
importacién de calzado de caucho y sintético represento el 37% seguido del textil
con el 27% vy el de piel que fue el 23%.

g .'q Las fracciones arancelarias 6403 y 6404 son las principales en las que se encuentran
- oportunidades de expandir las exportaciones de calzado mexicano, conjuntamente
et — e con 7 sub-fracciones. B monto total de la oportunidad de negocio es por $1,146
millones de ddlares.
3.9 Bélgica
A. Perfil comercial
BELGICA
Indicadores béasicos Valor
Poblacién (millones, 2012) 11.1
PIB (millones precios actuales US$, 2012) 483 262
PIBper capita (USS, 2012) 43685 Bélgica en el 2012 present6 una balanza comercial favorable de alrededor de los $7 mil
Balanza comercial (millones US$) 6810 . h i ;- . . ;.
Comercio per cpta (USS, 2010-2012) a1 millones de dolares; su .PIB,per capita es de L_JS$43,6§6 y el flujo comerf:[al per capita que
Comercio como proporcién del PIB(2010-2012) 1659 genera es de $73.4 mil délares. H comercio exterior como proporcion del PIB es de
Comerdo de bienes Valor 165.9%.
Exportacion de bienes (millones US$, 2012) 445 939
Importaci6n de bienes (millones U5, 2012) 439129 s principales exportaciones, como sus importaciones, recaen en productos del sector
. . P E | H A4 H

Rujo comercial por sector econdmioo 012) o (T Manufacturero, seguido de productos energéticos y mineros.
Productos agricolas 10.6 9.9
Productos de energéticos y mineros 152 217
Manufacturas 72.8 66.9
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B. Comportamiento comercial del calzado

Indugtriadel Calzado 2012

Valor Cantidad Precio

Millones  Ranking  Millonesde Ranking

US$ mundial paes  mundid PecoUS
Beortaciones 4281 5 201 5 21.29
Importaciones 3039 10 239 12 12.72
Produccin 1 107
Consumo 39 63

Impartacicnes par tipo de calzada

Ingeanzkh
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En 2012, laindustria del calzado en Bélgica registré un déficit comercial, laimportacion
de calzado fue de 239 millones de pares y el precio promedio por par alcanzo los $12.72
délares.

En el periodo 2010-2012, el comportamiento de las importaciones de calzado fue muy
constante, comprando principalmente del exterior, calzado de caucho y sintético, que en
2012 represent 6 el 38% seguido de la importacion de calzado de piel que fue el 35%y
calzado textil cuyas importaciones representaron el 23% de volumen total.

Las fracciones arancelarias 6403 y 6404 son en las que se encuentran oportunidades de
expandir las exportaciones de calzado mexicano, conjuntamente con 7 sub-fracciones. El
monto total de la oportunidad de negocio es por $819 millones de ddlares.
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3.10 Paises Bajos

A. Perfil comercial

PAISESBAJOS

Indicadores bésicos
Poblacion (millones, 2012)

PIB (millones precios actuales US, 2012)

PIB per capita (US5, 2012)
Balanza comercial (millones US$)

Comercio per capita (US, 2010-2012)
Comercio como proporcion del PIB(2010-2012)

Valor
16.7
770 555
46142
63540
73639
155.3

Comerdio de bienes

Valor

Exportacion de bienes (millones US$, 2012)
Importacion de bienes (millones US$, 2012)

653 892
590 352

Hujo comerdial por sector econémico (2012)

Exp
(%del total)

Imp
(%del total)

Productos agricolas
Productos de energéticos y mineros
Manufacturas

15.7
24.3
59.1

122
30.2
56.7

2. Comportamiento comercial del calzado

Industriadel Calzado 2012

Valor Cantidad Precio

M M o s

Exportaciones 3011 8 134 9 22.49

Importaciones 3412 9 204 13 16.79
Produccién 2 87
Consumo 72 46

Oportunidades de Negocio para el Sector Calzado

Los Paises Bajos en 2012 tuvieron balanza comercial con superdvit y el ingreso anual
promedio por habitante fue de poco més de $46 mil ddlares. Gon un flujo comercial
per cépita de $73.6 mil dolares y su volumen de comercio exterior total represento el
155.3% de su PIB.

Exporta principalmente manufacturas, con una participacion en su volumen total del
59.1% y sus importaciones también en manufacturas representan el 56.7% del total.

Los Paises Bajos tuvieron en 2012 un déficit comercial en su balanza de calzado, sus
importaciones fueron por 204 millones de paresy las exportaciones por 134 millones
de pares. El precio promedio por par importado fue de $16.79 ddlares.
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3.11 Rusia

A. Perfil comercial

RUSIA

Indicadores béasicos

Poblacion (millones, 2012)

PIB (millones precios actuales US$, 2012)
PIB per capita (US$, 2012)

Balanza comercial (millones US$)
Comercio per capita (USh, 2010-2012)

Comercio como proporcion del PIB(2010-2012)

Valor
1435
2014775
14 247
193 809
6531
515

Comerdo de bienes

Valor

Exportacion de bienes (millones US$, 2012)
Importacién de bienes (millones US, 2012)

529 255
335 446

Hujo comerdal por sector econémico (2012)

Exp
(Yodel total)

Imp
(Yodel total)

Productos agricolas
Productos de energéticos y mineros
Manufacturas

6.0
713
19.6

133
29
80.1

Oportunidades de Negocio para el Sector Calzado

En el periodo 2010-2012, el comportamiento de las importaciones de calzado fue
estable, comparando principalmente calzado de caucho y sintético, representando en
2012 el 38%, seguido de laimportacion de calzado de piel que fue el 35%Y del textil
cuyas importaciones representaron el 23% de volumen total.

De acuerdo con informacion de la oficina ProMéxico, existe oportunidad de negocio
en las fracciones arancelarias 6403, conjuntamente con 7 sub-fracciones. H monto
total de la oportunidad de negocio es por $787 millones de doélares.

Rusia, considerada dentro de las economias emergentes, en 2012 tuvo superavit en su
balanza comercial. Alcanzé un PIB per capita promedio de $14 mil doélares y su comercio
con el exterior represento el 51.5% de su PIB.

Sus exportaciones se basan en su capacidad de produccion de energéticos y de mineria,
representando el 71.3%, y las importaciones principalmente son de manufacturas (80%)
y productos agricolas (13.3%).
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I—
B. Comportamiento comercial del calzado
Indugtriadel Calzado 2012
Veor Cantidad peco  Para el sector calzado en 2012, se tuvo una brecha comercial deficitaria muy amplia, al
Millones  Renking ~ Willonesde  Raing .\ o0 importar 3 de cada 4 pares que se consumieron, y el precio promedio de adquisicion
USS  mundid ~_ paes mundid fue de $12.09 délares por par.
Brportaciones 20 50 7 46 12.08
Importaciones 4011 8 w0 8 1o Laimportacion de calzado por parte de Rusia ha sido muy constante durante el periodo
Produccién 108 13 2010-2012, comprando principalmente del exterior calzado de caucho y sintético, asi
onsumo 08 8 como calzado de piel. En 2012, el calzado de piel represento el 26% de sus
importaciones y el calzado de caucho y sintético fue el 55% del volumen total.
Importeelames gartipe da 2alrada
Existe la oportunidad de las fracciones arancelarias 6403 y 6404, en seis sub-
- fracciones, para expandir las exportaciones de calzado mexicano. EI monto total de la
' oportunidad de negocio es por $1,327 millones de ddlares.
I: ] ﬁ
o A T
Inpemzabde ek P Terdl e
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I
3.12 Ucrania
A. Perfil comercial
UCRANIA Ucrania en 2012 present6 déficit en su balanza comercial. H PIB per capita promedio es
';‘:;lwd_c’fes(b.éﬁms 012 v de $3.8 mil délares y generé un comercio per capita de $3.7 mil dolares y su comercio con
acion (miflones, . . ,
PIB (millones precios actuales US5, 2012) 176 300 el exterior representd el 109% de su PIB.
PIB per capita (US$, 2012) 3817 . .. . .
Balanza comercial (millones USS) -16107 Sus exportaciones se basan en productos manufacturados y sus principales importaciones
Comercio per capita (US, 2010-2012) 3788 0 £y . ,
Comercio como proporcion del PB0102012) 1081 son de manufacturas con el 56% y productos energéticos y de mineria representando el
Comerdo de bienes Valor 334%
Exportacion de bienes (millones US$, 2012) 68 532
Importacién de bienes (millones US$, 2012) 84 639
) . P E |
Hujo comerdal por sector econémico (2012) % delxtpot 4 % deTtpot a)
Productos agricolas 27.0 95
Productos de energéticos y mineros 12.7 334
Manufacturas 59.7 56.1

B. Comportamiento comercial del calzado

ndustradel Cando 2012 Para el sector calzado en 2012, se registro una brecha comercial deficitario, al importar

Vekar Catidal muic 83 Millones de paresy exportar 14 millones. H precio promedio de adquisicion fue de
Mlktes  Ratitg Mllaesd:  Remdeg prasiplic $8.61 dolares por par.
L33 nundz pres  nutds

mvtecote L L 1 3] 7  Ucrania ha tenido flujos de importacién de calzado muy volatiles. Durante el 2010-2012,
marizozees 16 n £ ES) ge1  ha comprado principalmente calzado de caucho y sintético y en proporciones muy
rodaesdn i i similares de piel y textil. En 2012, el calzado de piel represento6 el 25% y el de caucho y

Zotuma 2 H sintético fue el 55% del volumen total. El textil representé el 14% del total importado.

o0
|
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I—
Importzcione: par tipa de calzada Es la fraccion 6403 donde existen mayores oportunidades para el calzado de
n exportacién, el monto estimado de la oportunidad de mercado es de $231 millones de
- dolares.
.y j
gAEpE— By -I l1-| Eme
pHTIRE R -:.u:r:- Finl hLE oy - |
m 2Ll mifl] =IO
3.13 Sudafrica
A. Perfil comercial
SUDAFRICA Sudéfrica registro en el 2012 un déficit comercial de $27 mil millones de doélares, su
Indicadores basicos Valor PIB per cépita fue de $7,507 dolares y el comercio exterior per capita alcanzd los
Poblacién (millones, 2012) 51.2 , . . . . , 0
PIB rillones precios actusles USh, 2012) sea513 $4,377 dolares; el flujo comercial total con el exterior representd el 57.8% de su PIB.
PIBper capita (US$, 2012) 7507
Balanza comercial (millones USS) -27199 Las exportaciones basicamente son de manufacturas y de productos energéticos y
Comercio per capita (U, 2010-2012) 437 mineros, en similar participacion. Importa, en mayor medida, manufacturas que
Comercio como proporcién del PIB(2010-2012) 57.8 i . .
. representaron casi el 62% del volumen total de sus importaciones.
Comercio de bienes Valor
Exportacion de bienes (millones USS, 2012) 99 960
Importacién de bienes (millones US$, 2012) 127 159
) . - Exp Imp
Hujo comerdal por sector econémico (2012) (bdel total)  (del total)
Productos agricolas 9.5 7.3
Productos de energéticos y mineros 39.3 24.7
Manufacturas 40.2 61.8

Oportunidades de Negocio para el Sector Calzado |
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B. Comportamiento comercial del calzado

Indugtriadel Calzado 2012

Vaor Cantidad Precio

Millones  Ranking  Millonesde Ranking
US§  mundia paes  mundid

Precio U

Exportaciones 36 63 4 57 9.52
Importaciones 939 23 203 14 463
Produccion 51 23
Consumo 250 16

Impsttslones portlpe de calzade

1=
. arti iy
I

lirpaminsbds  Cmachey Bl Tawdl
dierdlon

mAie mall w3l

Oportunidades de Negocio para el Sector Calzado

Para el sector calzado, en 2012, se registré una brecha comercial deficitaria, al
importar 203 millones de paresy exportar solamente 4 millones. H precio promedio
de adquisicion fue de $4.63 ddlares por par importado.

Sudéfrica ha tenido flujos de comercializacion de calzado muy estables en los
principales tipos que compra del exterior. Durante el 2010-2012, compro,
principalmente, calzado de caucho, sintético y textil. En 2012, el de caucho y sintético
represento el 53% vy el textil fue de 36% del volumen total importado.

Es la fraccion 6404 la que tiene mayores oportunidades de negocio, y el monto
estimado de esta oportunidad para el calzado nacional es de $201 millones de délares.

rOI
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3.14 Turquia

A. Perfil comercial

Turquia en 2012, observé un déficit comercial de $84 mil millones de dolares. El PIB per

TURQUIA
Indicadores basicos Valor
Poblacién (millones, 2012) 74.0
PIB (millones precios actuales US$, 2012) 789 257
PIBper cépita (US$, 2012) 10 609
Balanza comercial (millones US$) - 84083
Comercio per capita (US$, 2010-2012) 5644
Comercio como proporcién del PIB(2010-2012) 53.9
Comerdo de bienes Valor
Exportacion de bienes (millones US$, 2012) 152 462
Importacion de bienes (millones US$, 2012) 236 545
Aujo comerdial por sector econémico (2012) % d;x tpot a) (%dg]tpotal)
Productos agricolas 10.3 6.9

Productos de energéticos y mineros
Manufacturas

8.8
70.8

288
55.9

B. Comportamiento comercial del calzado

Indugtriadel Calzado 2012

La industria del calzado en Turquia registré el siguiente comportamiento en 2012:

alcanzo una cifra de exportacion de calzado de 126 millones de pares e importacion de

50 millones a un precio promedio de $16.06 ddlares por par importado.

Valor Cantidad Precio
Mo s
Exportaciones 510 26 126 11 404
Importaciones 806 26 50 51 16.06
Produccion 257 8
Consumo 181 18

Oportunidades de Negocio para el Sector Calzado

cépita, en el mismo periodo, fue de $10.6 mil dolaresy el comercio per capita alcanzo
los $5.6 mil délares. H flujo comercial total represento casi el 54% del PIB, durante el
periodo 2010-2012.

Las exportaciones del pais son principalmente de manufacturas (71% y sus
importaciones son de productos energéticos y mineros (29%) y de manufacturas (56%),
principalmente.

|_\
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Oportunidades de Negocio para el Sector Calzado

La importacion de calzado por tipo, en el periodo 2010-2012, ha tenido un
comportamiento muy estable, importando principalmente, calzado de caucho y sintético
y textil. En 2012, la importacion de calzado textil represento el 27%Yy el de caucho y
sintético fue el 49% del volumen total.

Las fracciones 6403 y 6404, conjuntamente con seis sub-fracciones, conforman el
segmento de oportunidad de exportacion de calzado. EI monto total estimado para este
sector es de $190 millones de dolares.

rzt
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3. CONSOLIDADO DE MERCADOSCON OPORTUNIDAD DE NEGOCIO PARA EL CALZADO MEXICANO

Precio promedio Consumo
Monto de de importacion aparente per
Pais Fraccion  Oportunidad P ! , p p
(mdd) por fraccion capitade calzado
2012 (US$) 2012

Estados Unidos 6403 8610 20.86 7.0
6404 3404 8.21

Canadd 6403 729 25.98 45
6404 331 9.34

Chile 6403 274 18.32 55
6404 90 12.09

Colombia 6403 % 2369 25
6404 125 6.91

Hong Kong 6403 352 19.58 o1
6404 404 7.70

Australia 6403 ara nd. 6.3
6404 223 7.88

Corea del Qur 6403 17 nd 3.0
6404 337 n.d.

4 :

Bpon 6403 130 3547 54
6404 144 n.d.

Alemania 6403 667 nd. 4.7
6404 778 n.d.

Reino Unido 6403 607 22.95 72
6404 539 8.55

4 44 20.1

Bélgica 6403 o 0.16 35
6404 370 10.58

Paises Bajos 6403 415 30.16 42
6404 372 11.74

Rusia 6403 914 24.29 30
6404 412 10.15

Uerania 6403 178 12.44 20
6404 52 6.03

Sudafrica 6404 201 397 5.0

Turquia 6403 77 3356 24
6404 113 13.67

Fuente: Estimaciones propias con datos de oficina ProMéxico, APICCAPS y UNCOMTRADE

Oportunidades de Negocio para el Sector Calzado |
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Gon informacion de la oficina de UNCOMTRADE, en el 2012 México exportd 9.94 millones de pares de calzado de la fraccion 6403
(Calzado de Piel), alcanzando un valor de $428 millones de ddlares, esto representa que cada par de calzado se vendié en promedio a
$43.11 ddlares. Para la fraccion 6404 (Textil) se exportaron poco mas de dos millones de pares por un valor total de $26.2 millones de
pares, por lo que en promedio cada par de esta fraccion se vendio en $12.76 ddlares.

4. OTROS MERCADOS CON OPORTUNIDADES DE NEGOCIO

La oficina ProMéxico en su informe menciona, de forma general, que existen otros mercados que de igual forma pueden resultar
atractivos para la industria del calzado nacional. Entre esos menciona los siguientes:

Oportunidades de Negocio para el Sector Calzado |
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Fuente: estimaciones propias con datos de oficina ProMéxico, APICCAPS y UNCOMTRADE

Oportunidades de Negocio para el Sector Calzado

Consumo
Monto de aparente per
Pais Oportunidad capitade
(mdd) calzado
2012
Per(i 123 2.4
Costa Rca 39 n.d.
Honduras 12 n.d.
Bolivia 11 n.d.
Ecuador 4 n.d.
Venezuela 2 3.0
Panama 1 1.8
Taiwan 114 n.d.
Nueva Zelanda 99 5.8
Sngapur 94 12.0
Malasia 56 n.d.
Hlipinas 26 2.0
India 13 1.8
China 7 2.4
Fancia 725 5.8
Espafia 655 6.0
Italia 648 4.6
Noruega 145 4.6
Suiza 128 6.2
Siecia 95 3.7
Dinamarca 69 6.0
Austria 21 5.6
Portugal 15 4.7
Israel 143 n.d.
Polonia 82 2.8
Republica Checa 65 7.2
Marruecos 25 n.d.
Rumania 18 3.0
Eslovaquia 16 3.2
Hungria 6 2.5
Bulgaria 3 1.0
Senegal 2 n.d.

rgt
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5. COMPOSJON DE LA POBLAQON POR GRANDES GRUPOS DE EDAD PARA LOS PRINPALES PAISES CON OPORTUNIDADES
DE NEGOCIO

Estructurapoblacional por gruposde edad e

Poblacién  Poblacién  Poblacion  Poblacion  Poblacién Edad promedio de la poblacion,

Pais 0-14 afios, 1524 afios, 25-54 afios, 55-64 afios, 65 afiosy (afios)
% % % % més, % Total Hombres Mujeres
Alemania 13.0 106 417 1356 209 461 451 472
Australia 180 133 418 118 151 383 375 390
Bélgica 156 117 40.4 133 190 431 417 444
Ganada 155 127 41.0 135 173 417 404 429
hile 20.7 163 432 9.9 97 333 322 346
hina 17.1 147 472 113 94 367 358 375
lombia 25.3 180 416 8.3 65 289 279 299
Qorea del Sur 14.1 135 473 124 123 402 387 416
sta Rica 235 175 438 8.3 68 300 205 305
Espafia 154 9.6 459 114 175 416 404 429
Estados Unidos 194 137 39.9 126 139 376 363 390
Francia 187 119 386 125 179 409 393 424
Guatemala 36.2 2.1 2.4 52 41 210 204 217
Honduras 348 21.2 363 47 39 219 216 223
Hong Kong 12.1 115 46.9 14.8 144 432 428 434
Israel 27.1 157 37.8 8.8 105 299 292 306
JBpon 132 9.7 38.1 132 248 461 448 475
Paises Bajos 19.9 122 402 12.9 171 421 412 429
Perd 273 192 39.4 73 67 270 263 277
Portugal 15.9 114 422 11.9 184 411 390 433
Reino Unido 173 126 41.0 115 173 404 392 416
Rusia 16.4 107 458 138 131 389 360 419
Sudafrica 283 20.2 382 71 61 257 254 260
Taiwan 14.0 134 474 132 116 392 385 399
Turquia 255 16.8 429 8.1 66 206 292 300
Ucrania 14.0 115 45.0 1356 156 406  37.3 437

* Estimaciones parael 2014
Fuente: Agencia Central de Inteligencia U.S

Oportunidades de Negocio para el Sector Calzado |
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En la tabla superior se observa la composicion de los grupos de edad de los paises seleccionados. Para los paises desarrollados, la suma
del porcentaje de los grupos de edad de 0-14 y 15-24 afios es muy similar o superior, al porcentaje que representan los grupos de 55-
64 y méas de 65 afios, conjuntamente. Esta condicidn se acentlia para los paises europeos.

En el caso de los paises en desarrollo, principalmente en el caso de Latinoamérica y Sudafrica, el porcentaje de los grupos de edad de
0-14 y 15-24 afios es superior conjuntamente a lo que representan los grupos de 55-64 y mas de 65 afios. Situacion similar se presenta
en la edad promedio de la poblacion, siendo el caso que en los paises en desarrollo, la poblacion es de menor edad, en promedio, en
comparacion con la edad de la poblacion de los paises desarrollados.

Oportunidades de Negocio para el Sector Calzado |
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